
 

 

 

 דף עבודה -"השופינג של רוני"

 צרכנות אימפולסיביתדילמה פיננסית: 

 

 תלמידים יקרים,

  ".השופינג של רונילפניכם דף עבודה מלווה לשלושת החלקים בסרטון "

 חלק א':

 השיבו על הסקר הבא()במידה ואין שימוש בסקר הוירטואלי, 

 לפניכם מספר היגדים המייצגים גישות שונות בנושא צרכנות. 

 

 ציינו באיזו מידה אתם מסכימים ההיגד:

 

  

 במידה רבה           -כלל לא ההיגדים 

 4 3 2 1 בני נוער צריכים להתייעץ עם הוריהם לפני שהם קונים דבר יקר 1

זכותם של בני נוער לכל החלטה שהיא לגבי דמי הכיס שלהם  2
 שאינה מסכנת אותם, גם אם הוריהם לא מסכימים איתה

1 2 3 4 

הרגלי הצריכה של בני נוער מושפעים במידה רבה מהדוגמא  3
 האישית שקיבלו מהוריהם

1 2 3 4 

בני נוער צריכים להתמודד עם דמי כיס קבועים שהם מקבלים  4
 מהוריהם

1 2 3 4 

 בני נוער עובדים צריכים לחסוך את הכסף שהם מרוויחים 5
 .רישיון נהיגהאו  לקראת הוצאות גדולות כמו חופשה

1 2 3 4 

 כמה מראש שביררו לאחר רק שופינג לעשות צריכים נוער בני 6
 זה לבילוי מתוקצב כסף

1 2 3 4 

מעבר הורים צריכים לתת לבני הנוער כסף לבילויים עם חברים  7
 לדמי הכיס החודשיים

1 2 3 4 



 

 

 ':בחלק 

 ?מדוע? הדרישה של ההורים מוגזמת או מוצדקתהאם 

_____________________________________________________________ 

 ערכים עומדים למבחן? אילו

________________________ 

 לאחר חלוקה לקבוצות, מהו הטיעון הכי משכנע שהקבוצה בחרה?

_____________________________________________________________ 

_____________________________________________________________ 

 

 חלק ג':

 איך רוני יכולה לפתור את הבעיה הנוכחית?. 1

_____________________________________________________________ 

 שהצעתם הוא פתרון לטווח הרחוק?האם הפתרון . 2

_____________________________________________________________ 

 שהוריה של רוני היו צריכים להעניש אותה? האם אתם חושבים . 3

_____________________________________________________________ 

יודעים שעלינו לעשות משהו אחד  -ימתנהגים לפעמים בצורה דומה לרונ אתםהאם גם . 4

 אבל עושים משהו אחר? מדוע?

_____________________________________________________________ 

 

 סיכום

 האם אילו מסקנות יצאתם?עם  -כתבו לעצמכם נקודות חשובות שהייתם רוצים לזכור מהשיעור

 בכיתה?מה למדתם מהתהליך בכיתה היה מוצלח?  הדיוןלדעתכם 

______________________________________________________________

______________________________________________________________

______________________________________________________________

______________________________________________________________ 


